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aviso Legal

Este e-book foi escrito apenas para fins informativos. Foram feitos todos os esforços para tornar este ebook o mais completo e preciso possível.

No entanto, pode haver erros na tipografia ou no conteúdo. Além disso, este e-book fornece informações apenas até a data de publicação. Portanto, este ebook deve ser usado como um guia - não como a fonte final.

O objetivo deste ebook é educar. O autor e o editor não garantem que as informações contidas neste e-book estejam totalmente completas e não serão responsáveis ​​por quaisquer erros ou omissões.

O autor e o editor não se responsabilizarão por qualquer pessoa ou entidade com relação a qualquer perda ou dano causado ou alegado por ser causado direta ou indiretamente por este ebook.
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Introdutório

_____________________________________________________________

A ideia de investimentos pré-construção no setor imobiliário é, na verdade, uma maneira bastante inteligente de muitos ganharem milhões.

A teoria é realmente simples. Invista em uma propriedade antes de quando ela estiver na fase de planejamento. Quem vai construir esses prédios precisa de dinheiro e investidores para fazer com que o prédio decole.

Ao investir (em muitos casos, basicamente na compra de opções de compra) nas unidades, normalmente unidades de condomínio em áreas de alta demanda, antes que o terreno se rompa, os investidores geralmente têm a opção de investir centavos no dólar esperado assim que o prédio estiver concluído e puder voltar. -venda a propriedade pelo valor de mercado total quando o prédio estiver concluído, embolsando a diferença no investimento original e no preço pedido.

Esta é uma situação em que todos saem ganhando para muitos construtores ou "proprietários" da propriedade em questões, porque a "pré-venda" das unidades permite que os agentes emprestadores confiem na viabilidade do projeto como ganhador de dinheiro vendendo muitas das vistas da unidade. despercebidas.

O benefício para os investidores é que eles são capazes de comprar a um preço pré-construção muito mais baixo do que depois e podem vender depois pelo valor total de mercado (ou acima em algumas demandas elevadas e em áreas saturadas de imóveis).

Para alguns, esse estilo de investimento não é tão glamouroso quanto o lançamento de casas. Não há fera para renovações de beleza. No entanto, há algumas coisas que devem ser lembradas ao fazer esse tipo de transação.

Antes de tudo, nenhum empreendimento imobiliário é garantido para obter lucro, não importa o que os pequenos folhetos informados lhe digam. Com as tendências atuais nas vendas de imóveis, esse não é o melhor ambiente para investimentos em pré-construção, embora essas coisas mudem regularmente e esse mercado possa estar melhorando novamente em um futuro próximo.

Segundo, a criação de redes é a melhor maneira de invadir esse negócio em particular. Há todos os tipos de voar à noite seria imobiliário

Page 4

Venda de imóveis


investidores. Os que conseguem durar são aqueles que se relacionam com outros agentes imobiliários, bem como aqueles que têm interesses e experiência específicos com investimentos em pré-construção. Participe de grupos locais, além de grupos on-line que lidam especificamente com esse tipo de investimento para obter mais informações mais rapidamente.

Os custos envolvidos podem parecer assustadores no começo, mas são muito menores do que os custos de entrar em sua cabeça por não ter uma noção nem dos 'ins' e 'outs' mais básicos dos investimentos imobiliários pré-construção.

Terceiro, desenvolva um relacionamento estreito com um corretor de imóveis especializado nesse tipo específico de investimento imobiliário. Isso pode ser a coisa mais benéfica que você fará para garantir o sucesso futuro. Ao desenvolver o relacionamento certo com o corretor de imóveis certo, você pode obter informações sobre novas propriedades antes que elas cheguem ao setor público.

Isso coloca você na posição rara e maravilhosa de vencer a competição com força. Isso oferece uma chance muito melhor de você receber os preços mais baixos que geralmente são perdidos ao esperar muito tempo para fazer a compra.

Quarto, esteja preparado para se apegar à propriedade por um tempo, se precisar. O problema do investimento na pré-construção é que não há garantias de que, quando chegar a hora, você poderá "fechar o negócio". As coisas surgem mesmo quando você tem um comprador disposto e ansioso para fazer a compra.

Em outras palavras, há momentos em que você precisará se apegar à propriedade por um curto período de tempo e, às vezes, como um investimento a longo prazo. Algumas opções no caso de reservas de longo prazo incluiriam o aluguel do imóvel para turistas, se ele estiver em uma área turística de alta demanda. Você pode usar seu corretor de imóveis para ajudar com isso. Isso permite que a propriedade receba alguma receita até que a venda possa ser feita.

Outros decidiram se apegar à propriedade como uma casa de férias pessoal para si, amigos e família. No final, o importante é que exista um "Plano B" para a propriedade, caso o negócio não seja cumprido e você fique pagando a nota mensal.

O investimento imobiliário antes da construção pode não ter o apelo de 'nome nas luzes' que outros tipos de investimento carregam, mas fornece um estilo de investimento viável que tem o potencial de gerar lucros significativos. o
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O nome do jogo quando se trata de investir é lucro. Lembre-se disso ao considerar suas opções de investimento. Essa é uma das formas de investimento que requer (na maioria dos casos) a menor quantidade de capital inicial.
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Capítulo 1: O que fazer quando sua casa não está vendendo

_____________________________________________________________

Quando você vende sua casa, o processo é quase como ir a uma entrevista de emprego. Vender uma casa envolve a apresentação, que é um dos principais fatores que determinam o resultado.

Embora isso possa parecer um pouco estranho, a apresentação é um modo de vida no mundo imobiliário. Os compradores no mercado de hoje procuram uma boa apresentação - muitos deles baseando suas decisões finais.

Se o imóvel que você está vendendo tiver garagem, você precisará percorrer sua garagem antes de vender sua casa. As chances são de que você armazene coisas em sua garagem, que podem se acumular facilmente ao longo do tempo antes que você perceba.

Se sua garagem estiver em uma condição confusa, você obviamente desejará limpá-la. Os compradores procuram casas que estão em perfeitas condições e qualquer coisa menos que perfeita ficará mal aos olhos do comprador.

A maioria das casas possui alguns recursos realmente impressionantes. Você sempre deve fazer o possível para destacar os melhores recursos da sua casa, em vez de apenas esperar que o comprador entenda o que são. A maneira ideal de destacar as melhores características da sua casa é usar a iluminação adequada.

Se sua casa estiver limpa, você poderá usar a iluminação para destacar os melhores recursos em sua casa e garantir que eles se destaquem para o comprador.

Quando um potencial comprador primeiro chega à sua casa; a primeira coisa que ele verá é o seu gramado. Se o seu gramado estiver aparado e bem cuidado, ele terá uma boa impressão logo de cara. Se o seu gramado estiver em ruínas, ele poderá se afastar imediatamente. Para dar a melhor impressão ao comprador, você deve pensar um pouco na aparência das coisas. Você sempre pode plantar flores ao redor da passarela e no quintal, o que ficará ótimo para um potencial comprador.

Você também deve garantir que a entrada em sua casa também seja positiva. A porta da frente deve estar em ótima forma, bem como a área de entrada
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a casa. Você pode adicionar algumas plantas, pinturas e tapetes para garantir que o comprador tenha uma boa impressão. Quando o comprador percorrer o caminho de entrada para sua casa, verifique se a visão que ele vê é boa. Seu maior objetivo ao mostrar sua casa é garantir que o comprador esteja satisfeito.

Lembre-se de que pode levar algum tempo para vender sua casa. Hoje em dia, as casas podem ficar no mercado por meses a fio antes de realmente vender. Se você estiver com problemas para vender sua casa, sempre poderá reduzir o preço ou simplesmente voltar ao básico. Eventualmente, você venderá sua casa - embora isso possa levar mais tempo do que você pensa.
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Capítulo 2: Coisas a saber antes de comprar uma casa

_____________________________________________________________

Se você está dando o próximo passo na vida e comprando uma casa, é provável que esteja sentindo a pressão e a ansiedade que acompanham essa difícil decisão.

Aqueles que compram casas estão muito ansiosos, ansiosos por obter qualquer informação possível sobre imóveis. Antes de comprar uma casa, sempre ajuda a aprender tudo o que você pode.

A primeira coisa que você precisa fazer ao comprar uma casa é descobrir quanto você pode se qualificar ou se dar ao luxo de emprestar. Você também deve verificar seu crédito e saber onde está. Se você tiver algum problema, tente corrigi-lo para tentar emprestar dinheiro para uma casa. Quanto maior a sua classificação de crédito, menores serão suas taxas de juros.

Se puder, tente sempre obter a pré-aprovação de um corretor ou credor hipotecário, pois isso mostrará seu compromisso com a hipoteca. Além disso, verifique todas as opções de pagamento ou pré-pagamento que podem ajudá-lo a tirar alguns anos da sua hipoteca. Depois de ter sido pré-aprovado para uma hipoteca e saber sua posição com seus pagamentos mensais, você poderá começar a comprar imóveis.

Ao comprar uma casa, você deve comprar apenas imóveis que sejam perfeitos para você. Antes de começar a procurar, faça sempre uma lista de tudo o que você deseja que sua casa tenha, com base no que deseja e no que realmente precisa. Você também deve marcar todas as áreas em que deseja comprometer-se, caso seja necessário.

Para ajudá-lo a encontrar a casa perfeita, você deve contratar os serviços de um agente imobiliário respeitável. Quando você se encontra com seu agente, analisa quanto está disposto a gastar e que tipo de casa procura. Seu agente saberá onde estão as propriedades ideais e o ajudará a encontrar a casa melhor para você.
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Seu agente fornecerá uma lista de propriedades em potencial que atendem ao seu orçamento e aos seus recursos. Depois de obter a lista, você deve dirigir pelas casas e conferir a casa e a vizinhança. Você deve considerar a aparência e a localização da casa, a segurança, o acesso à rodovia, as escolas próximas, o tempo de deslocamento para o trabalho, as compras locais e até as atividades recreativas.

Se você não encontrar algo que lhe interessa pela primeira vez, continue procurando até encontrar a casa melhor para você. Seu agente pode ajudá-lo com visitas a casas e coisas do tipo, inclusive informar informações sobre bairros com os quais você não está familiarizado. Se você escolheu um bom agente imobiliário, ele se preocupará em ajudá-lo a encontrar uma casa e se esforçar para garantir que você obtenha exatamente o que deseja.

Para aproveitar ao máximo a compra de uma casa, você deve sempre contratar um agente imobiliário no qual possa confiar. Seu agente ajudará você a comprar uma casa, desde encontrar propriedades até fornecer dicas e sugestões ao longo do caminho. Bons agentes imobiliários se preocupam com a sua satisfação e farão tudo o que puderem para ajudá-lo a encontrar a casa dos seus sonhos.

Você sempre pode comprar uma casa sem um agente imobiliário, embora isso leve mais tempo e você não receberá a ajuda e outras comodidades que um agente imobiliário trará para a mesa.
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Capítulo 3: Venda de imóveis em um mercado lento

_____________________________________________________________

O setor imobiliário é uma mercadoria da qual muitos dependem para lidar com os tempos difíceis em suas estratégias de investimento.

O problema é que, diferentemente das ações e títulos, o setor imobiliário não é o mais líquido dos ativos para se transformar em dinheiro quando as coisas ficam difíceis e o dinheiro é necessário imediatamente. Essa pode ser a grande desvantagem quando se trata de imóveis. Você não pode confiar apenas em imóveis para ajudá-lo com as dificuldades financeiras, pois os imóveis são um mercado muito instável.

Existe apenas uma maneira pela qual os imóveis podem realmente ser vendidos em um mercado lento, como o que está abalando o mundo imobiliário no momento e que nem sempre é o ideal para os investidores. No entanto, ao oferecer um valor excepcional aos consumidores, você quase sempre consegue vender imóveis.

Esse não é, de longe, o método de escolha para os investidores. Os investidores geralmente são incentivados a se apegar às propriedades durante os remendos difíceis por qualquer meio possível (e ético, é claro), a fim de obter o lucro máximo que esperam alcançar no empreendimento. Quando isso não for possível, verifique se o imóvel que está sendo oferecido e vendido é o melhor valor pelo dinheiro atualmente disponível no mercado.

Reproduza os atributos de qualquer propriedade e ofereça várias propriedades para vender de uma só vez (supondo que você possua mais de uma). Mais importante, ofereça diferentes tipos de propriedades em vez de um estilo de propriedade. Se você possui alguns aluguéis, algumas casas de férias, tempo compartilhado e talvez um prédio corporativo ou dois colocam um de cada no mercado e vê quais vendem mais rapidamente.

Outra coisa que deve ser considerada em um mercado lento é que você não pode atribuir um valor emocional ao preço do imóvel. Isso é simplesmente um mau negócio. Não importa quanto suor, lágrimas e sangue tenham entrado na propriedade, você deve perceber que, assim como é uma transação comercial para você, o mesmo acontece com a pessoa que faz a oferta. Você não pode se dar ao luxo de fugir de possíveis licitantes tornando-se insultuosos ou sentindo-se insultados por seus lances.
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Faça uma contraproposta e veja o que acontece, em vez de deixar a emoção dominar o dia. No mercado de compradores, haverá ofertas baixas.

Muitos ganham a vida (como muitos investidores estão tentando fazer) comprando na baixa e vendendo na alta. Isso significa que eles farão uma oferta insultuosamente baixa na primeira vez para ver onde o vendedor está. Isso não significa que eles são a escória da terra, apenas que estão nisso para o maior lucro possível.

Não tome suas ações ou atitudes pessoalmente. Eles não estão insultando você ou a propriedade apenas tentando ganhar o máximo de dinheiro no processo. A maioria das empresas opera dessa maneira, não importa o que reivindicam.

Vender imóveis em um mercado lento pode ser um processo decepcionante e doloroso, mas geralmente é necessário por um motivo ou outro. Despesas inesperadas surgem e dinheiro é necessário quando necessário. Afinal, é por isso que fazemos esses investimentos em primeiro lugar, para poder lidar com as reviravoltas inesperadas que a vida lança em nosso caminho.
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Capítulo 4: Danos causados ​​por cupins e imóveis

_____________________________________________________________

Os danos causados ​​por cupins, por menores que sejam, nunca são bons para uma casa.

Durante uma inspeção imobiliária, se for encontrado algum dano por cupim, isso afetará o resultado da casa. Na maioria dos casos, o comprador é informado de que o vendedor corrigirá o problema. Embora isso possa parecer bom para alguns compradores que o vendedor tratará de cupins, outros compradores costumam se perguntar.

Obviamente, é bom que o vendedor pague para tratar o problema dos cupins, que normalmente custa cerca de US $ 1.000. Mesmo que os cupins acabem, você deve se perguntar sobre os danos à estrutura.

Nos casos mais graves, os danos à estrutura podem custar até 50 vezes o custo do tratamento. A última coisa que você quer é se mudar para uma casa que você sabe que foi tratada por cupins, apenas para descobrir que a estrutura está em péssimas condições.

Se algum tipo de dano foi causado à estrutura de madeira da casa, pode ser necessário fazer reparos imediatos. Embora alguns danos possam ser visíveis, existem outros tipos de danos que podem parecer invisíveis a olho nu. Para descobrir o quão ruim é o dano, é necessário levantar tapetes e tapetes, mover móveis e eletrodomésticos, paredes e tetos precisam ser abertos e até mesmo alguns tipos de escavação.

Esta é a única maneira de determinar a extensão dos danos, especialmente em casos de cupins. Se você não inspecionar todas as áreas da casa, pode estar se mudando para uma casa com graves danos estruturais - o que pode custar milhares de reparos.

Também pode haver danos latentes presentes também. Para determinar isso, você precisará realizar testes invasivos e destrutivos em sua casa, que serão realizados por contratados e especialistas qualificados. Isso ajudará a determinar a extensão do dano e o custo de qualquer necessidade
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reparos. No entanto, isso pode ser muito caro, embora seja a única maneira de encontrar e reparar qualquer dano latente.

Testes destrutivos e invasivos podem custar-lhe um braço e uma perna, embora você precise fazer isso se suspeitar de cupins ou souber de fato que a casa foi tratada por eles. Para se proteger, você deve sempre obter um histórico de tratamento e reparo antes de comprar a casa.

Se você estiver alugando a casa, precisará obter documentação escrita do especialista que detalha os danos à casa e o custo dos reparos.

Antes de comprar uma casa, verifique sempre se há cupins. Existem muitas empresas de inspeção de cupins por aí, muitas das quais vão além para verificar se há algum tipo de dano causado por cupins na casa. Você não quer comprar uma casa apenas para descobrir que ela foi infestada de cupins. Se você tiver as inspeções adequadas realizadas antes de fazer a compra, saberá que não precisa se preocupar com cupins ou danos causados ​​por cupins.

Se o inspetor ou contratado não encontrar nenhum dano por cupim, você deve sempre documentá-lo. Dessa forma, se houver danos por cupins, você terá a documentação para fazer o backup.

Os cupins podem ser muito destrutivos para sua casa, especialmente se você estiver olhando para uma casa de madeira. Os cupins podem destruir a madeira em pouco ou nenhum momento, e é por isso que você deve sempre fazer o possível para que sua casa seja tratada assim que suspeitar de algum tipo de dano.

Se você sabe que uma casa foi infestada de cupins antes - você deve realmente garantir que a estrutura não esteja danificada e que os cupins se foram antes de se comprometer com a compra.
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Capítulo 5: Razões para organizar sua casa para venda

_____________________________________________________________

Se você estava pensando em vender sua casa de investimento ou sua casa, certifique-se de aproveitar ao máximo as tendências de preparação da casa.

Existem várias vantagens nas tendências de estadiamento em casa, que veremos abaixo.

Uma das melhores coisas sobre casas pré-fabricadas é que elas vendem em menos tempo. Esta é uma ótima notícia para os vendedores, pois esses tipos de casas venderão muito rápido. Na maioria dos casos, você não precisa se preocupar com sua casa no mercado por um longo período de tempo. A pesquisa mostrou que casas pré-fabricadas vendem quase 40% mais rapidamente do que outras casas no mercado.

Casas encenadas também são vendidas por mais dinheiro. Casas que ficam no mercado por um longo período de tempo normalmente recebem ofertas mais baixas devido ao fato de os compradores começarem a pensar que há algo errado com a casa. Casas encenadas, por outro lado, não ficam no mercado por muito tempo. Uma vez listados, eles chamam a atenção para si mesmos - resultando em uma venda rápida.

Um exterior encenado também atrairá espectadores. Quando os compradores chegam a uma casa que está à venda, eles decidem instantaneamente se devem sair e olhar em volta ou se afastam. Se o quintal é organizado com flores e o quintal é bem cuidado e bem cuidado, é provável que os compradores desejem ver mais.

Se você atrair seus compradores, mostrando a eles como a casa é agradável, eles certamente também vão querer saber como é a casa por dentro.

Depois que um comprador entrar na casa, ele saberá em questão de segundos se ele gosta ou não da casa. Para chamar a atenção do comprador, você precisará organizar sua casa ao gosto do comprador. Você não quer que o comprador se sinta apressado ou tenha uma impressão errada, e é por isso que você deve sempre definir o cenário e convencer o comprador a se apressar e dar uma boa olhada em casa.
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Organizar as salas de estar e cozinhas também ajudará a vender a casa. Os compradores adoram salas de estar, e é por isso que você deve sempre garantir que a sala seja a peça central da sua casa e decorá-la de acordo. Cozinhas, por outro lado, é onde você realmente deve se esforçar, decorando com frutas e coisas do tipo. Você deve sempre garantir que tudo esteja no lugar também.
Os compradores gostam de ver casas prontas para morar - e não prontas para trabalhar.

Casas em etapas também atrairão mais agentes imobiliários e receberão mais publicidade. Se um agente imobiliário adora sua casa, ele deseja exibi-la. Se você montar a sua casa, é provável que os agentes imobiliários a consumam. Quando o fizerem, eles anunciarão sua casa mais do que outros, apenas para obter uma atenção merecida. Dessa forma, você pode se beneficiar de muita exposição sem absolutamente nenhum custo extra.

Não há outra maneira de olhar para isso, a não ser casas vendidas. Eles atraem mais compradores, mais agentes imobiliários e dão às pessoas a sensação de estar em casa. Quando você se esforça para fazer o comprador sentir que sua casa é a casa dos seus sonhos, ele saberá.

Casas que não são encenadas podem vender, embora vendam muito mais rapidamente e por mais dinheiro. Se você está procurando vender sua casa, pense em encená-la e fazer a bola rolar na direção certa.
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Capítulo 6: Investidores imobiliários oferecem vantagens para reter inquilinos

_____________________________________________________________

Que inquilino não amaria o fascínio da Internet de alta velocidade e de um computador próprio?

Esse é um dos muitos incentivos que investidores e proprietários de imóveis estão oferecendo para reter ou recompensar inquilinos a longo prazo. Existem outras recompensas que são igualmente eficazes e custam um pouco menos aos proprietários de imóveis, a fim de manter os inquilinos, como cartões-presente em restaurantes, após a renovação de um arrendamento ou cartões-presente em lojas de móveis para prolongar um contrato existente.

Investidores experientes percebem que uma casa, apartamento, casa móvel vazia etc.

é o dinheiro que se perde todos os meses e fica vazio.

Os mesmos investidores experientes também percebem que, ao manter os inquilinos por mais tempo, muitas vezes são capazes de prolongar a instalação de carpete novo, nova pintura e outros reparos cosméticos que geralmente são necessários quando uma casa é revertida.

Além dos custos desses reparos, também há os problemas temporais desses reparos, pois muitos deles não podem ser concluídos no decorrer de um dia ou dois e deixam o apartamento fora de serviço por pelo menos uma semana, se não mais. A linha inferior é que o tempo que o apartamento fica vazio é uma renda essencial que é perdida.

Se você tem um apartamento ou casa vazios, existem coisas que você pode fazer para atrair inquilinos a assinar um contrato de arrendamento. Uma coisa que muitos inquilinos em potencial consideram atraente é oferecer para permitir que eles selecionem o esquema de cores das paredes e pisos.

Muitas unidades de aluguel permitem apenas paredes brancas para seus inquilinos. Imagine os benefícios de não apenas permitir que eles tenham paredes com cores de designers, mas também fazer o trabalho para eles. Este é um grande incentivo para muitos locatários que amam a idéia da aparência final, mas não necessariamente a despesa ou o trabalho envolvido na criação dessa aparência. A capacidade de ter as cores de escolha ao se mudar é um grande bônus para muitos locatários que não devem ser negligenciados ou esquecidos.
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Outra coisa que os inquilinos consideram útil e apreciam em um imóvel alugado são os pequenos luxos, como lava-louças, triturador de lixo, microondas embutido, máquina de lavar ou secadora de roupas. Essas coisas são luxos que muitos acham que vale a pena assinar um contrato mais longo e até pagar um pouco a mais por cada mês. Garagens e garagens são outro grande bônus para os inquilinos em potencial, se você tiver instalações para isso.

Existem outros aprimoramentos que você pode fazer em uma propriedade que a torna mais atraente para os inquilinos de longo prazo. Alguns deles incluem ventiladores de teto, um pátio cercado para crianças ou animais de estimação e televisão a cabo gratuita. São os pequenos detalhes que costumam agradar aos locatários e você ficará surpreso com a diferença que eles fazem.

Ao oferecer a seus inquilinos algo que todos os outros proprietários da região não estão oferecendo, você se destaca dos demais. Você também está criando um inquilino "mimado" que não ficará satisfeito com o que os outros proprietários têm a oferecer quando chegar a hora de renovar o contrato.

Por esse motivo, é provável que ele ou ela permaneça por mais seis meses ou ano até que o novo contrato expire, quando você, como investidor experiente, poderá convencê-los a nomear novamente o preço da estadia e oferta mais um belo incentivo para manter seus clientes felizes e no lugar.
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Capítulo 7: Investimento Imobiliário pela Primeira Vez

_____________________________________________________________

Você provavelmente leu todas as informações do mercado no que diz respeito ao investimento imobiliário e está ciente de que muitos dos milionários do mundo fizeram fortuna no mercado imobiliário.

Como resultado, tenho certeza de que você se sente pronto para jogar seu chapéu no ringue e começar seu próprio portfólio imobiliário. Certamente, não há nada de errado nisso como estratégia de investimento, embora existam muitas maneiras erradas pelas quais um investidor pode executar o processo.

A inversão de propriedades é o meu campo de experiência e boa parte do que será discutido aqui será relacionado à inversão de propriedades, embora algumas informações possam ser cruzadas para propriedades de aluguel e outros tipos de investimento imobiliário. Mesmo a propriedade pessoal pode ser um investimento imobiliário. O setor imobiliário é uma das poucas formas de investimento na sociedade atual em que é possível ver as mudanças à medida que elas ocorrem.

É realmente incrível assistir a uma propriedade que já foi negligenciada e, em um estado de mau estado, repentinamente volta à vida diante de seus olhos. No entanto, há muito trabalho envolvido nesse processo e isso geralmente é negligenciado. Muito parecido com o trabalho à luz do nascimento. As dores são rapidamente esquecidas quando se olha para o resultado.

Lembre-se disso pela primeira vez e deve estar no caminho do sucesso futuro. Você também deve perceber que os primeiros investimentos estão aprendendo experiências mais do que qualquer outra coisa. Se você não alcançar o sucesso que esperava (ou em menor grau do que o esperado), não deveria desistir do sonho todos juntos, simplesmente aprender com os erros que cometerá ao longo do caminho, bem como com os erros que os outros têm. fez.

Investir em imóveis não é uma ciência exata. Não existe uma fórmula nesse negócio que garanta sucesso. Mesmo profissionais experientes encontrarão um solavanco ocasional na estrada, mesmo em uma propriedade para a qual eles tinham grandes expectativas. Coisas acontecem ao longo do caminho que custam dinheiro, atrasam o projeto ou atrasam o projeto. Essas coisas são obstáculos, sem dúvida, mas não devem impedir o descarrilamento de todo o projeto. Quando essas coisas
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aconteça, volte ao seu plano original, reavalie a situação e crie um novo plano com os ajustes necessários em mente. A chave está em manter um plano o tempo todo e nunca jogá-lo pela janela e voar pelo assento da calça.

Seu plano será sua salvação durante todo o projeto. Você precisa ter um plano e um orçamento por escrito. Uma grande regra prática é que você reserve o dobro da quantia que planeja em seu orçamento. Isso fornece um pouco de uma rede de segurança para as coisas inevitáveis ​​que darão errado.

As coisas vão dar errado em quase todos os flip que você encontra. Mesmo os profissionais experientes que têm programas de televisão sobre seus esforços invertidos encontram problemas em quase todas as mudanças, reabilitação ou reforma.

Para os seus primeiros investimentos, é recomendável que você compre propriedades que precisam de pouco mais que pequenos reparos cosméticos, em vez de reabilitações ou reformas completas. Isso permite que você molhe os pés sem o incrível risco de sair do fundo do poço mental, emocional e financeiramente.

Essas propriedades representam lucros mais baixos, mas também menor risco. Eles também permitem que você adquira uma experiência valiosa e obtenha um pouco de capital para investir em propriedades que exigem trabalho mais extenso no futuro.

Fique de olho na cenoura no final do projeto. Muitos investidores desistiriam imediatamente antes de atingirem o ponto de verdadeira rentabilidade. O objetivo é o lucro no final do projeto.
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